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矢部　代表は長らくミシン業界にいらし

たとか。まずは歩みをお聞かせください。

二丹田　初めは大手ミシンメーカーであ

る JUKI（株）の家庭製品事業部に、営

業職で就職しました。機械系の学校を出

たこともありミシンの知識が増えていく

のが楽しく、さらにお客様のところで

色々なお話やご提案をさせて頂き、最終

的に購入を決めてくださった時は、充実

感とやりがいを感じました。

矢部　業界の魅力に引き込まれたのです

ね。特に印象に残った出来事などは？

二丹田　お客様からミシンが故障してい

るとご連絡を受け伺った際、当時は新人

で技術的なことが全く分からずミシンを

見るなり「壊れていますね」と言い切り、

上司に報告したことがあります。しかし

実際は壊れていなかった ･･･。失敗を通

して学んだことは、今も大きな財産です。

矢部　営業マンも、しっかりとした商品

知識がなければいけない、と。

二丹田　はい。ミシンは用途により様々

な商品が出ていますので、その違いを把

握しなければなりません。弊社は JUKI

（株）や他メーカーのミシンを直接仕入

れ、お客様に販売しています。数ある商

品の違いを明確にご説明し、お客様の用

途に合わせて最適な商品をご用意させて

頂けることが強みとなっています。

矢部　お客様との距離も近く、より柔軟

な対応ができるとは頼もしいです！

二丹田　しかし最終的に買って頂くのは

お客様です。営業に出向いた際は決して

押し付けにならないよう、少しでも購入

に躊躇されている場合は潔く帰ります

（笑）。お客様には私どもを信頼して頂き、

さらに商品に納得された上でご購入頂き

たいですからね。大切なのは「お客様が

求めているものをいかに汲み取れるか」、

社員ともそれを共有しているんです。

矢部　代表のスタイルを、社員の方々に

もしっかりと受け継いでおられると？

二丹田　私は口下手なので（笑）、仕事

をする姿を見せることで伝えています。

おかげさまでスタッフには非常に恵ま

れ、向上心を高く持つ者が多いです。経

営者として、社員のためにどんどん仕事

を与えていかなければと、ある意味でプ

レッシャーを感じるほどですよ（笑）。

矢部　御社は今後、大きく飛躍するしか

道がなさそうです（笑）。

二丹田　ありがとうございます。ビジョ

ンとしては、事業所を拡大して近畿一円

をカバーできる体制を整えていきます。

ショールームも構えて、たくさんの人に

裁縫の楽しさを伝えたいですね。後は社

員が仕事にやりがいを見出し、より豊か

な生活を送ってくれたらと思います。
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代表

二丹田 克也
兵庫県加古川市出身。社会人第一歩目は JUKI（株）にて、
近畿地方の複数の営業所に勤務する。その後、長年培っ
た営業力やミシンに関する知識を以て個人事業主とし
て独立。後に「K’ s ミシン」を設立した。

ミシンのことなら何でもお任せ
豊富な知識と営業力で提案する

矢部 美穂（女優）
電話１本でアフターフォローにも伺うと
のこと。何から何まで「お客様目線」の
サービスが嬉しく、とても安心できます
ね。同社はすでに近畿圏内で数件の事業
所を展開。“ミシンの何でも屋”として、
今後さらに飛躍していく二丹田代表の姿
が容易に想像できました。
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▲ K' s ミシンで取り扱っている商品の一例。様々なメーカー・仕様がある
ミシンの中から、顧客の用途に合わせて最適なものを提案していく
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